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Teknos dr en global férgproducent med verksamhet i 6ver 20 ldnder i Europa, Asien och USA.
Koncernen sysselsdtter cirka 1 800 personer och har en arlig forsdljning pa cirka 384 miljoner euro.
Teknos dr en av de ledande leverantérerna av industriella ytbehandlingar med en stark position inom
detaljhandel fér konsument- och mdlerifirger. Teknos grundades 1948 och dr ett av Finlands stérsta
familjedgda féretag. Teknos erbjuder hédllbara Iésningar for en héllbar virld genom att tillhandahdlla
smarta och tekniskt avancerade firg- och ytbehandlingslésningar som skyddar och bevarar.

| Sverige finns Teknos representerade i Tranemo, Ornskéldsvik och i Vedevdg. Dessutom har
féretaget 7 butiker runt om kring i Sverige. Totalt har Teknos i Sverige cirka 150 anstdllda och
omsditter cirka 500 miljoner kronor. Féretagets huvudkontor ér placerat i Tranemo.

Teknos AB soker en siljare/distriktschef till Ostergotland och Sméaland

Vi s6ker en driven och relationsbyggande séljare av vara produkter inom farg till ett distrikt som
omfattar delar av Ostergdtland och Sméland. Forsiljningsarbetet innebar bdde underhall av
befintliga kunder samt av nykundsbearbetning.

Som séljare pa Teknos forvantas du forutom att na uppsatta mal och uppréatthalla hog serviceniva till
befintliga kunder, dven bearbeta och bestka potentiella kunder i det geografiska omradet. Du
kommer agera saljstod for vara aterforsaljare och vara behjalplig med teknisk radgivning, varfor
branschvana éar ett krav. Tjansten innebar resande forsaljning med eget kund- och budgetansvar och
dven teknisk rddgivning och support. D& distriktet innefattar bdde Ostergdtland och Sméland, ar det
lampligt att du ar bosatt i den regionen.

Var kandidat

Som person ar du relationsskapande och serviceinriktad. Vi tror dven att du ar tavlings- och
resultatorienterad och motiveras av utmaningar. Arbetet kraver att du har god
kommunikationsférmaga, flexibilitet, Sppenhet samt férmagan att arbeta sjalvstandigt. Vi varderar
personliga egenskaper sasom driv, engagemang samt forvarvad branschkunskap som t.ex. malare
hogre an saljerfarenhet, dven om det sjalvklart ar meriterande.

Vi vill att du har lagst gymnasieutbildning, goda kunskaper i engelska i tal och skrift, formaga att
arbeta systematiskt och langsiktigt. Du ska kunna driva projekt pa ett strukturerat satt, ha god
datavana, beharska MS Office och ha goda kunskaper i Excel. B-korkort ar ett krav.

Vi erbjuder dig en utvecklande och varierande roll i ett internationellt och marknadsledande foretag
dar du blir en del av ett framgangsrikt team. Vi ar ett kundorienterat féretag med fokus pa service
och kvalitet och vi erbjuder dig ett arbete pa ett foretag som préglas av 6ppenhet, samarbete, god
kamratanda och korta beslutsvagar.

Omfattning
Heltid, tillsvidareanstallning. Tilltrade sker enligt dverenskommelse. Tjansten utgar fran hemmet,

foretagets enheter besdks kontinuerligt.

Kontakt

WE MAKE THE WORLD LAST LONGER
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For fragor om tjansten, kontakta rekryterande chef Martin Karlsson p& martin.karlsson@teknos.se

Din ansokan, innehallande personligt brev och CV vill vi ha senast den 7 april 2019. Du ansoker direkt
i foretagets rekryteringssystem Solaforce:
teknos.solaforce.com/app/external/jobs/49?source=CAREER_SITE
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